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	Diapositive 1 Kit vente du prix
	Diapositive 2 Ce que vous allez apprendre :
	Diapositive 3 Kit de tarification
	Diapositive 4 Kit vente  du prix
	Diapositive 5 Éléments  du kit vente du prix
	Diapositive 6 Éléments  du kit vente du prix 
	Diapositive 7 «Il n’y a pas de place pour la négociateur» Lorsque vous devez communiquer l’augmentation du prix sans possibilité de renégociation.
	Diapositive 8 «L’accord actuel est à revoir» Lorsque vous devez renégocier les termes et conditions avec un client existent.
	Diapositive 9 «Vendez la valeur, pas le prix» Lorsque vous êtes confronté à une nouvelle opportunité et que vous voulez éviter une discussion sur le prix, tout en vendant la valeur.
	Diapositive 10 Et ce n’est pas tout !  Vous pouvez créer votre propre pricing kit, en combinant tous les éléments présentés.   Vous pouvez y inclure toutes les formations en direct, le contenu digital, les outils et les documents  dont vous avez besoin.  
	Diapositive 11 Le kit vente du prix. Défendez le prix  en toute confiance.

